29. a 30. 5. 2019, Bratislava

Technopol Congress Centre, Kutlikova 17, Bratislava

Elektronizacia VO

8:30 prezencia
9:00 otvorenie workshopu

Moderuju: Jiti Spalek,
Jan Jedlicka

1) Aktudlne trendy v elektronizacii

JIRI SPALEK - PROEBIZ

2) Co nam elektronizicia vlastne priniesla
MARTINA KLACEK, MESTO ZIAR NAD HRONOM
MILOSLAV MATONOG, MPSVR SR

VLADIMIR OROS, TATRA TENDER

3) Prva spatna vdazba k Velkej novele a skiisenosti
MARCELA TURCANOVA, APUEN

Reverz verzus Super-reverz / Mimoriadne nizka ponuka a reverz /
Uplatnenie reviznych postupov po novom / Sthrnné spravy / Za-
kazky s nizkou hodnotou / Nahraditelnost pri podmienkach tcasti

4) Zavedenie a pouzivanie elektronickych katalégov

NADA VORACOVA, MASARYKOVA UNIVERZITA

Co sme ziskali pouzivanim eKataldgov? / Prvé skusenosti, prekva-
penia a vyvoj v ich pouzivani / Ako eKatalégy naplhname? / Kto a
ako mdze nakupovat? / Ako je to s kvalitou? / Minusy a plusy po-
uzivania eKatalégov / Na ¢o vietko mame zriadené eKatalégy? /
Co by sme urobili inak, keby sme implementovali eKataldgy teraz?

5) Kam smeruje Verejné obstaravanie - sumar a vizie (4.0)
JAROSLAV LEXA, UVO

Zhodnotenie elektronizécie VO z pohladu UVO / Co nové pri-
pravujeme? / Elektronické kataldgy / Spolo¢ensky zodpovedné
vyhlasovanie VO / Bezpecnost (identifikacia, autentifikacia do sys-
tému), pouzivanie kvalifikovanych podpisov, zaru¢ena konverzia

6) Elektronizacia Zakaziek s nizkou hodnotou

PETER KUBOVIC, MESTO TRNAVA

Elektronizovat aj nizke hodnoty? / Desiatky sutazi od rekonstrukcie
po kamerovy systém a fotovoltaicku elektraren / Specifikd tychto
typov sutazi / Ako to hodnoti vedenie, pracovnici VO, obcania? /
Uchadzadi a elektronizacia mensich zdkaziek / Kam sa chceme po-
sunut, nase vizie moderného mesta?

7) Preco pouzivame Dynamické nakupné systémy v nasSom kraji
MARTIN DANIS, BANSKOBYSTRICKY SAMOSPRAVNY KRAJ
Nase DNS / Co nds prekvapilo pri prvych DNS? / Ako vychadza po-
rovnanie rémcovej dohody s DNS? / Ako prijimaju DNS uchadzadi?
/ Na ¢o si davat pozor pri priprave sutaznych podkladov pre DNS?
/ Doklady a odporucania k stanoveniu , kvalifikacie“ do DNS / Re-
vizne postupy v DNS / Co sme dosiahli a nase vysledky?

13:00 zaver workshopu

Nakup v dobe elektronizacie

Moderuju: Jifi Spalek,
Jan Jedli¢cka

8:30 prezencia
9:00 otvorenie workshopu

1) Trendy v elektronizacii

JIRi SPALEK - PROEBIZ

Ro¢ny sumar najzdsadnejsich udalosti, zmien a zaujimavosti z firemného
nakupu / Trendy, ¢isla, Statistiky / Kam sa posunuli eAukcie? / New Pro-

curement / Ukazky in$pirativnych prikladov z praxe

2) Poziadavkové systémy na strane nakupnych timov

MARTIN OCKAS, PETER LIPTAK, SVET ZDRAVIA, A.S

WORKFLOW ako pomocnik nakupnych timov / Riadenie nakupnej po-
Ziadavky / Elektronicka Ziadanka / Vyhody a negativa s presadenim tejto
inovacie / Interny zékaznik a jeho pozicia / Statistiky a prehlady ako pod-
klad aj manazérske rozhodnutie / Bolavé miesta a vyzvy

3) eKatalégy

ZDENEK PYTLICEK, INNOGY CESKA REPUBLIKA A.S.

Plusy katalégovych nakupov / Pociatoéné obavy a realita / Nakladovost
/ Externy katalég verzus vlastny / Vhodné a nevhodné komodity / Ob-
sah, aktualizacie a obnovovanie kataldgov / Zmena v ndkupnom chovani
interného zdkaznika

4) Vyzvy Procurementu 4.0 a big procurement data

MARIO BINAS, BM GROUP

Automatizacia nakupnych procesov / Nové vyzvy / Nové prilezitosti /
Nové rizikd / Technoldgie verzus ¢lovek / Ako si uzit vek robotov? / Apli-
kacia Business intelligence na big procurement data / Nové prileZitosti
pre ndkupnych manazérov a nakupcov

5) Pozicia a moznosti nakupu, ked'ceny rastu

ROBERT OBMASCIiK, EATON

Vysoky dopyt / Nedostatok kvalitnych dodavatelov / Pozicia ndkupu v
,dobe rastu“ / Komoditné nakupy / Kvalita / Kde hladat moznosti pre
nakup / Inovécie ako zdroj Uspor / Ako skrotit ndklady? / Rola konecné-
ho zakaznika

6) Motivacia nakupcov

MARTIN WIEDERMAN

Osobnost nakupcu / Je ndkupca stale potrebny / Talent management /
Vyjednavanie v dobe elektronizacie / Strategicky a operativny nakup /
Kreativita alebo poriadok / Role vyrobného planu / Zmena poziadaviek
na nakupcov a ich rozvoj / Ako motivovat nadkupcu

13:00 zaver workshopu



Specialni hostia féra:

Martin Danis

Najtazsie je zacat, hovori
mudrost, ktord plati nielen pre
biznis. Svoje o tom vie i Martin
Danis, ktory zacal doslova od
nuly nastavovat procesy spojené
s verejnym obstardvanim na
Urade Banskobystrického kraja.
Ako veduci oddelenia nevahal a
elektronizaciu verejného obstaradvania zaviedol i pre
zakazky s nizkou hodnotou. V odbore sa pohybuje
uz viac ako sedem rokov. Predtym pracoval ako
konzultant vo firme VOSK, kde realizoval zhruba
200 zakaziek pre verejnych zaddvatelov. Riesil vsak
i ndmietky z ,druhého brehu rieky*.

Nada Voracova

Bola pri tom, ked na Masary-
kovej univerzite v Brne v roku
2010 prechadzali na elektro-
nické verejné obstaravanie a
zavadzali dynamické nakupné
systémy. Dnes je Nada Voracova
manazérkou verejného obstara-
vania na univerzitnom rektorate,
kde vyhladava nové riesenia. V poslednych rokoch
pracovala na doplneni DNS o zmluvy s rdmcovym
prvkom, dalej na sutaziach pomocou elektronic-
kych kataldgov ¢i na zavedeni interného e-shopu
pre kompletnd elektronizaciu centralnych
nakupov.

Mario Binas

Hovori o sebe, Ze je hrac, ktory
velmi rad rozprava. Tiez preto
Mario Binas prednasa na tému
e-Procurementu, ktorému sa
venuje od roku 2013, kedy
spdsobil doslova revolluciu v
elektronickom nakupe v spoloc-
nosti BILLA Slovensko. Vytvoril
vzor, ktory umoznil vykondvat online aukcie a
tendry pre vsetky firemné oddelenia a ktory sa
presadil v celej nadndrodnej skupine. Predtym
pracoval pre firmy GFK, Centire a Slovnaft, kde sa
zaoberal analytikou a controllingom. V suc¢asnosti
sa venuje budovaniu vlastnej spolo¢nosti, ktora
pomaha s elektronizaciou ndkupu malym, strednym
i velkym podnikom.

Peter Kubovic

i : m ~ko zamestnanec Uradu pre
h .L verejné obstardvanie je plne
obozndmeny s rozhodnutiami
a vystupmi tohto uUstredného
organu statnej spravy. Je dalej
obozndmeny s problematikou
obstaravania pri Cerpani
nenavratnej financnej pomoci
EU, rozhodnutiami Sudneho dvora EU ako aj
slovenskych sudov. Patri medzi jedného zo
spolutvorcov zadkona ¢. 343/2015 Z. z. a viacerych
predchadzajucich noviel predoslého zadkona o
verejnom obstaravani. V rokoch 2011 a v roku 2017
kandidoval na post predsedu Uradu pre verejné
obstaravanie, kde sa pri kazdej volbe dostal do
uzsieho vyberu v odbornom hodnotiacom kole.

Jaroslav Lexa

Nenapravitelny optimista, ktory
veri, Zze na Slovensku sa da
nakupovat vtipne, zaujimavo a
zaroven i hospodarne a v sulade
so zakonom. So svojim timom to

odboru verejného obstaravania
na MPSVaR SR, kde za rok usetril
viac ako 5 miliénov eur. Pise
zmluvy, namietky, ¢lanky, knihy a kedysi davno i
blogoval. Ako sSkolitel v oblasti verejného obstara-
vania dokaze ludom vysvetlit, kde v zdkone sa
nachddza zdravy sedliacky rozum. Je spoluzaklada-
telom slovenského APUeNu.

Miloslav Matonog

— Od roku 2008 podsobil na Urade
pre verejné obstaravanie, kde sa
zaoberal najma kontrolnou a
metodickou ¢innostou v procese
verejného obstardvania zakaziek
financovanych z fondov EU. V
obdobi rokov 2011-2016 sa
venoval obstaravaniu zékaziek a
zavadzaniu plne elektronického verejného obsta-
rdvania na Ministerstve préce socidlnych veci a

rodiny SR. Od roku 2017 tu pdsobi ako riaditel

odboru verejného obstardvania ako centralnej
obstardvacej organizacie pre rezort ministerstva.
Zucastnuje sa zasadnuti pracovnych skupin pre
oblast verejného obstaravania, aktivne sa spolupo-
diela na priprave legislativy vo verejnom
obstaravani.

Zdenék Pytlicek
Mozno trochu prekvapi, ze
doménou prace Zdenka
Pytlicka, ktory si  preSiel
poziciami od nakupcu az po
stratéga, su vsetky ndkupné
c¢innosti, pri ktorych sa ,nenaku-
puje”. V spolo¢nosti Innogy sa
I SN momentdlne  zameriava na
nakupnu legislativu, procesy a systémy. Priklad?
Od minulého roka prevadzkuju systém, ktory
umoznuje predkvalifikdciu dodavatelov a vo
vysledku dosahovanie vyznamnych Uspor pri
vystavbe plynarenskych sieti. Vo vitaznych cenach
to predstavuje az 90 miliénov eur za rok.

Martin Ockas
Uréovat stratégie a viest
nakupné timy je to hlavné, ¢im
sa dlhodobo zaoberd Martin
OcCkas, ktory v sucasnosti
pracuje na pozicii veduceho
nakupu v slovenskej spolo¢nosti
Svet zdravia. Specializuje sa na
nakup lekarskych pristrojov,
materidlov a liekov, a to v ramciregionu vychodnej
Eurépy. V minulosti sa vSak venoval i inému
odvetviu, kedy desat rokov zbieral skdsenosti ako
strategicky nakupca v spoloc¢nosti Tatra banka.

JiFi Spalek

Pevnym zakladom kazdej
elektronizacie su vzdy precizne
fungujuce informacné techno-
l6gie. Jifi Spalek sa im venuje
ako manazér technologického
zdzemia projektu PROEBIZ. V
sucasnosti podsobi na pozicii
business country manazéra pre

Jaroslav Lexa dokdzal ako riaditel

slovensky trh. Riadi zavadzanie softwarovych
produktov do firiem a administraciu jednotlivych
vyberovych konani. Na jeho vizitke nesmie chybat
ani pozicia trénera a konzultanta v oblasti elektro-
nizacie nakupnych systémov s patnastroc¢nou
praxou v odbore.

Martina Klacek

Ak chcete elektronizovat
verejné obstaravanie, musite to
robit naplno. Tymto heslom sa
riadi Martina Klacek, ktord od
roku 2015 presadzuje plnu
elektronizaciu procesov verej-
ného obstardvania, a to z
pozicie veducej odboru verej-
ného obstardvania mesta Ziar nad Hronom. Od
tohto roku sa mézu pochvalit tym, Zze ako prva
samosprava na Slovensku spustili verejné obsta-
ravanie prostrednictvom Dynamického ndkup-
ného systému. To viete, kde je vola, tam je i cesta.

Marcela Turéanova

Kazdy, kto chce naucit ludi, ako
hospodarne nakupovat za
Statne peniaze, musi byt
odvazny a trpezlivy. A to je
rozhodne i Marcela Turé¢anova,
viceprezidentka slovenskej
asocidcie APUeN a tiez
manazérka vzdeldvacej APUeN
Akadémie. S plnym nasadenim
a osvetovymi ambiciami sa venuje elektronizacii
verejného obstardvania a vzdeldvania nielen v
oblasti prace so slovenskym Elektronickym
kontraktacnym systémom. NajlepsSie praktické
pociny nominuje do sutaze FSA, ktoru kazdo-
ro¢ne organizuje.

Rébert Obmascik
" Zasvateny pohlad do néakup-
nych procesov velkych spoloc¢-
nosti ponukne tiez Robert
Obmascik, ktory v priebehu
svojej pestrej profesijnej kariéry
presiel radou manazérskych
pozicii. Od roku 2013 pracuje v
eurdpskom ndkupnom oddeleni
spolo¢nosti Pall International
na pozicii ,Strategic Sourcing Manager”.
Predtym sa venoval napriklad medzindrodnému
riadeniu verejného obstaravania v spoloc¢nosti
Lenovo, ale bol tiez riaditelom ndkupu v kopfiv-
nickej Tatre ¢i asistentom generalneho riaditela
pre spolo¢né podniky vo vychodnej Eurdpe v
spolo¢nosti Molex.

Martin Wiederman

Ako skuseny matador, ktory sa
v oblasti nakupu a riadenia
pohyboval v spolo¢nostiach
Magneton  Kromériz, ZDB
Viadrus, Vitkovice a Legios,
tvrdi, ze ndkupna realita byva
niekedy absurdna. Podla
Martina Wiedermana sa tak
napriklad mézete pokojne sudit
i stym, s kym celé roky robite vac¢sinu svojich
obchodov. Procesné riadenie, operacny
manazment a nakup ako proces su jeho zivot-
nymi koni¢kami, takze nie je divu, ze sa o znalosti
rad podeli formou publika¢nej i lektorskej
c¢innosti.

NARODNE eFORUM

Séria vzdeldvacich akcif organizovanych na Slovensku, v Cesku a Polsku pre pouzi-
vatelov nastrojov na elektronizaciu z prostredia firiem a verejnych obstaravatelov.

Fdéra su organizované formou workshopu tak, aby v najvyssej miere umoznovali

zdielanie skusenosti s elektronizaciou ndkupu a obstardvania medzi jednotlivymi
pouzivatelmi. Workshopy st obvykle doplnené prezentdciami konkrétnych ten-
drov s odbornym komentarom oséb, ktoré ich pripravovali.

APUeN SK

Slovenska asocidcia poskytovatelov a uzivatelov eNastrojov pre elektronizaciu

NAR marketing

dizovat naroky na pouzivané elektronické nastroje, sprostredkovat zdielanie sku-
senosti a poskytovat poradenské sluzby.

Jeden z najstarsich, najvacsich a najuspesnejSich poskytovatelov nastrojov
a know-how na elektronizaciu ndkupu pre firmy a institucie. Organizuje konferen-

cie, workshopy, seminare, vydava knihy a publikuje v odbornych médiach. Cer-
tifikuje stupen eAukcénych znalosti administratorov. Je autorom a ,materskym*

ndkupu. Cielom asocidcie je rozsirovat znalosti pouzivatelskej zékladne, standar-

poskytovatelom Systémov PROEBIZ, JOSEPHINE a WORKFLOW.

Termin: 29. a 30. 5. 2019 / Miesto: Technopol Congress Centre, Kutlikova 17, Bratislava / U&astnicky poplatok na 1. defi - institticie: 88 EUR + 20 %
DPH, aktivni uzivatelia PROEBIZ a JOSEPHINE 68 EUR + 20 % DPH / Uéastnicky poplatok na 2. defi = firmy: 110 EUR + 20 % DPH, aktivni uZivatelia
PROEBIZ a JOSEPHINE 90 EUR + 20 % DPH / Bankovné spojenie: CSOB Zilina, a.s. / Cislo tiétu: 4004469226/7500 / Uhrada: bankovym prevodom
/ Variabilny symbol: uvadzajte svoje ICO / Specificky symbol: 20190529

Kontakt: NAR marketing s.r.o., Juraj Kviatkovsky, tel.: +421 232 222 260, GSM: +421 905 670 084, e-mail: kviatkovsky@proebiz.com
Prihlaska na internetovej adrese: Elektronizacia VO - proebiz.com/forum-sk-institucie
Nakup v dobe elektronizacie - proebiz.com/forum-sk-firmy

www.proebiz.com



